 Paris, le samedi 23 mars 2002

MISE EN VENTE DES APPARTEMENTS DU GROUPE LAUZIN 2-3 : ÉPISODES DU FILM

Connaître l’enchaînement des faits et gestes de la CNP au cours des années 90 et jusqu’ici n’est pas inutile pour mieux comprendre ses intentions et les moyens qu’elle met en œuvre au moment où elle s’apprête à vouloir liquider à nouveau son patrimoine.

	Quand ?
	Où ?
	Qui ?
	Quoi ?
	Comment ? Pourquoi ?

	1991-98
	Lauzin 2-3
	Locataires-CNP

Vente aux occupants
	Prix de vente moyen aux locataires 13000 F
	Prix « public » moyen 16500 F

	1992-93
	Lauzin 2-3
	Agifrance - Amicale
	Démarches tous azimuths contre les Congés pour Vente
	De nombreux locataires ne peuvent acheter. 120 personnes réunies !

	1993
	Lauzin 2-3
	Amicale
	« pouvoir acheter ou rester locataires CNP ! »
	Les Congés pour Vente sont annulés, les baux finalement reconduits

	1992-97
	Lauzin 2-3
	Agifrance mandataire de CNP pour vendre
	jusqu’à 95 appts vacants
	Location stoppée et ventes peu nombreuses

	1992-97
	Lauzin 2-3
	Agifrance-Amicale
	Discussions avec M. Hamon, 
	Obtention de sursis aux Congés pour Vente

	1998-99
	Lauzin 2-3
	CNP
	Reprise de la location, 

vente « au fil de l’eau »

Prix de vente atténué
	10 000 F environ

reprise des acquisitions

	2000-01
	Lauzin 2-3
	Locataires-CNP
	Prix de vente des appts. en hausse
	12 000 F à 13 000 F.

coup de frein

	11-04-01
	Lauzin 2-3
	Amicale
	Demande de réduction prix vente Appts.
	Constats de dégradation de l’habitat

	19-05-01
	Lettre
	Amicale
	12 pages de Constat des Dysfonctionnements
	La CNP n’a pas entretenu pendant 74-92

	13-06-01
	Table Ronde
	Bellini
	réponses orales de la CNP au constat
	La CNP semble souhaiter une réhabilitation des parties communes

	25-06-01
	Assemblée de la Copropriété
	Copropriétaires et France de Lausun
	Report de gros travaux chiffrés à la hâte et non étudiés
	L’ampleur des travaux souligne l’abandon de l’entretien

	04-08-01
	Lettre
	Amicale
	Demande de réduction prix vente Appts.
	État de l’habitat

	03-10-01
	Lettre
	Service Immobilier CNP
	Prix de vente
	Refus de réduire

	Oct 01

Déc 01
	Document
	France de Lausun
	Réponses écrites de la CNP au Constat
	Projets de travaux non concertés sur leur nature

	Automne-Hiver 02
	Lauzin 2-3
	Rumeur publique
	« la CNP veut vendre »
	Méthode du « tam-tam »

	03-02
	Lauzin 2-3
	C. Lamoussière

P.L. Moreau (Lauzin1)

G. Lauton (Lauzin2)
	Rencontre avec le successeur de J.Y. Gannac
	Contacts avec GFF sur le dossier Ventilat-Chauffe

	15-03-02
	Réponse CNP sur vente
	M. Thébert
	Prix de vente

État de l’habitat
	Rien sur la vente

Beaucoup sur le locatif !

	15-03-02
	Coup de fil
	Ch. Fedirko, Resp. CNP chez Agifrance
	Proposition de rencontre avec l’Amicale
	Pour examiner les problèmes de la résidence

	18-03-02
	Allée L. Labé
	Gannac sur le départ
	Pose des grilles
	Pas d’étude sur régime accès ni aménagement

	22-03-02
	Message @
	Société « Gerer »
	Proposition de rencontre avec l’Amicale
	Chargée de vendre les appts. pour la CNP

	25-03-02
	Lauzin 2-3
	Agifrance-Amicale
	M. Fedirko dit ignorer ce qu’a prévu la CNP, et reconnaît l’état de L 2-3
	Nous faisons visiter les lieux à M. Fedirko

	29-03-02
	Coup de fil
	« Gérer » - Amicale
	Conversation sur la mission confiée à Gérer
	Échange de vues

	29-03-02
	Courrier recommandé
	Amicale ( CNP
	Demande de discussion et rappel du Protocole
	L’avenir des immeubles et des locataires CNP


Ainsi, ce n’est pas la CNP qui a dévoilé elle-même sa décision de reprendre la vente systématique des appartements du Groupe Lauzin 2-3. C’est une société extérieure qui a été chargée de le faire par courrier électronique à l’Amicale en date du vendredi 22 mars 2002 !

Belle illustration des mœurs des filiales de la CDC, qui ne font guère assaut de transparence ni de concertation. Certes, Agifrance a pris rendez-vous avec l’Amicale pour lundi 25 mars 2002. Ses représentants ont dit tout ignorer sur ce qui a été préparé dans les coulisses du Service Immobilier de la CNP ( ! ). C’est la société externe qui est manifestement chargée d’une information aux locataires sur les modalités de vente.

En 1991, la CNP avait donné un mandat de vente à Agifrance. Par la suite, faute de succès, ce mandat avait été arrêté au profit de négociations directes Locataire-CNP dans le cadre d’une vente « au fil de l’eau ». Aujourd'hui, il semble bien qu'ils aient décidé d'externaliser l'opération en la confiant à une société extérieure au réseau CDC, intitulée « Gerer ». Notre demande, récemment rappelée au Président de la CNP, est toujours la faculté ou de rester locataire de la CNP ou d'acheter à un prix étudié tenant compte de l’état de cet habitat. On peut présumer que cette bataille va reprendre de plus belle en 2002. Une information va être faite à tous, et une Assemblée Générale sera convoquée.
Pour information : alors que l’opération de vente lancée en 1991 par la CNP était pour l’essentiel réservée aux occupants du Groupe Lauzin 2-3, celle lancée par la CDC en 1998 dans le Groupe Meaux-Mathurin  Moreau par l’intermédiaire de la société GEMCO était ouverte à tout acquéreur, l’occupant pouvant exercer son droit de préemption dans un certain délai. 

Pour en savoir plus, venez à l’A.G. du 6 avril au 28, rue Rébéval.

Gérard Lauton.

******************************************************************

----- Original Message ----- 
From: "Gerer Madeleine" < >
To: <gme.l@wanadoo.fr>
Cc: "Gerer Madeleine" < >
Sent: Thursday, March 21, 2002 6:25 PM
Subject: Mise en vente de l'immeuble Lauzin atlas rébéval
Paris le22/03/02

Mme Marie Antoinette ANGENIEUX et Mr Gérard LAUTON

Bonjour,

J'ai reçu vos coordonnées de la part de la CNP et je vous écris pour prendre RdV pour parler de la vente des appartements de votre immeuble.

La société Gerer est chargée de la mise en vente , et en tant que directeur des ventes je souhaite rencontrer les membres de l'association des locataires de l'immeuble, si vous en avez convenance. Il s'agirait entre autre de parler des modalités de la vente et d'organiser la réunion d'information de tous les locataires.
Je vous remercie et vous souhaite un excellent Week-End.

Michel ORIVEL.

*******************************************************************
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